La transaccion seria directa, a diferencia de la cadena de abastecimiento que funciona hn}r

SQM negocia con fabricantes de autos
japoneses venta de litio para baterias

LLa compaiiia estd en conversaciones con Nissan. Mitsubishi y Honda le seguirian. El potencial de negocios
con la primera automotora es de US$ 55 millones anuales, considerando una demanda de 10 mil toneladas.

FERNANDO VIAL B

Lin nuevo modéelo comercial
en el negocio del litio pretende
concretar SOM.

La firma ligada al empresa-
rio Julio Monce Lerow inicid una
serie de negociaciones con al-
punos de los principales tabri-
cantes de autos de Japon —Nis-
san, Mitsubishi y Honda, parti-
cularmente— para firmar
acuerdos de suministro directo
de litio (como carbonato o hi-
droxido), destinado a la cons-
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eléctricos e hibridos.

El vicepresidente comercial
de SOM, Eugenio lMonce, con-
firmo los acercamientos con las
EMPresas aulomaolrices v reve-
lih que los mayores avances en
tsta materia se eskin dando con
Missan. Sepan el gjecutivo, el
plan a largo plazo —que toda-

via osta en elaboracion— po-
drfa stenificar la entrega direc-
ta de unas 10 mil toneladas de
litio al ano, segun ka demanda
que proyecta a 20105 la empresa
nipona para la fabricacidn del
auto eléctrico Leat, que saldra
al mercado este afio,

How, la tonelacda de carbona-
tocle b se transa en un précio
cercano a los USE 5.500, por lo
que el negocio, solo con Missan,
p['llu'irl..] TI!"I_"{'IT".'IT il'l:l.:r{!_‘l.l.'l-."i frara
SOM por un monto cercano a
los TUS%S 55 millones anuales.

Comercializacion

La firma chilena vende ol li-
tior a empresas productoras de
catodos para baterias, las
que a su vez entregan el
producto a fabricantes de
los mencionados acomu-
ladores de enereia, voestos

ulbimos & compafias aulomo-
trices; es lo que se denomina
“cadena de abastecimiento™,
explica Monce

Ahora el cambio de estrate-
wia estaria dacdo por
¢l plan de nego-
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Cios COn que comenzaron a
operar las empresas Japonesas
Un ejemplo de ello ocurric en
2008, cuando Nissan llegdaun

El auto eléctrico Leaf de Missan, saldra al mercado oste aie

acuerdo con of gizante tecnola-
gleo nipon NEC, para la crea-
Cidn de una empresa producto-
ra de baterias de I,

“El consumidor final —en
este caso, ¢l mismo fabricante
de baterias v autos— tiene in-
jerencia en discernir quidn va

a ser el proveedor de su ma-
teria prima, por lo tanto,
eso seria un beneficio pa-
ra S0OMY, asepuora Euge-
nie Ponce. Lo anterior,
porgue a traves de la
firma de contratos de
largo plazo —como el
que se quiere alcanzar
11 eska U}"L:lrtunid.ld- -
se asegurara la deman-
da del mineral.

Con todo, ejeculivos
de ambas com pafiias
planean reunirse en las
pProximas semanas para |!r::|.-,.'.1r a
un acuerdo on la materia
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